


免責聲明

本簡報屬高度機密文件，乃由富臨集團控股有限公司及其附屬公司（「公司」）
編制，僅供分析師作參考用途，不得複製或轉發全部或部分内容予任何其他人
士。出席是次簡報，則表示閣下同意受此免責聲明約束。

本簡報所載資料尚未經獨立核實。對於本簡報所載資料或觀點、預測及預期的
公平、準確、完整或正確性未做出任何明確或隱含的 陳述或保證。本簡報並非
擬提供有關公司財務或交易狀況或前景之完整或全面的分析，不應對提供之資
料加以依賴。本簡報所載為截至本簡報日期為止的資料及觀點，如有更改，恕
不另行通知；並無保證其準確性；本簡報可能並不完整或經過精簡，可能並未
包含所有有關公司的重要資料。 公司及其任何關聯公司、顧問或代表，對於因
使用本簡報或其內容或由於其他相關因素引起的任何損失，概不承擔（疏忽或
其他方面的）責任。

本簡報包含多項反映公司截至其中所示日期為止對未來前景之看法及預期的陳
述。本簡報包含前瞻性陳述，該等前瞻性陳述就其性質而言，涉及重大風險及
不明朗性。該等陳述乃基於有關公司目前及未來業務策略及公司未來經營所在
的環境的許多假設。因此，該等陳述並非未來表現之保證，閣下不應過分依賴
該等前瞻性陳述。
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業務回顧



2021/2022財年上半年業績亮點

收入

772.6百萬港元

資產淨值

120.2百萬港元

現金及現金等價物

144百萬港元

顧客人數

約740萬人

毛利率

65.4%



餐館/商鋪數目

2021年9月30日 2020年9月30日

「富臨」系列 18 20

「陶源」系列 8 8

「亞洲餐飲線」系列 57 48

中國大陸 4 4

超市 9 9

總共 96 89

◼ 截至2021年9月30日，富臨在
香港經營 9 間超市；在香港及
中國經營 87 間餐館

◼ 於香港經營 83間餐館
◼ 年內開設 第三家美食廣場

「Foodeli」分店

◼ 於中國經營 4 間「富臨皇宮」
餐館，分別位於廣州、珠海及
深圳



多元化組合

「富臨」系列 「陶源」系列

◼ 為大眾化市場提供粵式菜
餚，例如海鮮、點心、火
鍋等各種美食

◼ 為舉辦婚宴及宴會提供特
色裝潢風格、豪華場地及
別緻的餐飲體驗

◼ 2020/21財年上半年收入
約 3.3億港元，佔集團總
收入約43.3%

◼ 為中高端市場提供粵式珍
饈佳餚菜餚

◼ 以豪華裝修風格吸引著重
高品質的顧客

◼ 2020/21財年上半年收入
約 9,424萬港元，佔集團
總收入約12.2%



多元化組合

「亞洲餐飲線」系列

◼ 為大眾提供多元化餐廳品
牌，使客戶於任何時間均
可品嘗集團旗下各式餐館

◼ 原有客戶消費升級，同時
吸引更多年輕人形成新增
長點

◼ 2020/21財年上半年收入
約 3.1億港元，佔集團總
收入約40%

超級市場

◼ 為客戶搜羅大眾化且高質
素的產品，如高級凍肉、
直送海產、新鮮蔬果及糧
油食品等

◼ 提供網購服務，讓客戶可
隨時隨地購入新鮮食材

◼ 將繼續於民生區域開設更
多超市，同時優化產品組
合，迎合顧客所需



全時區餐飲

09:00

13:00

15:00

20:00

假日

原有客戶 原有客戶 + Z世代



財務摘要



主要財務數據

截至9月30日止六個月

百萬港元 2021年 2020年

收益 772.6 565.6

毛利率 65.4% 66.7%

期內溢利／（虧損） (2.3) (95.9)

擁有人應佔溢利／ (虧損） (2.3) (95.9)

每股基本盈利／（虧損）（港仙） (0.17) (7.38)

百萬港元 於2021年9月30日 於2021年3月31日

流動負債淨額 (407.5) (357.1)

資產總值減流動負債 360.6 469.5

資產淨值／權益總額 120.2 122.0



收入分析
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銷售食品及其他營運項目

餐館營運─「亞洲餐飲線」系列

餐館營運─「陶源」系列

餐館營運─「富臨」系列

按業務系列劃分的收入

百萬港元

截至9月30日止六個月

增長

36.6%

截至9月30日止六個月 截至9月30日止六個月 截至9月30日止六個月



已出售存貨成本

25.4%

僱員成本

24.8%

租金

4.2%

燃料及公用服務

5.8%

其他*

39.8%

截至2020年9月30日止六個月

HK$31.4

HK$43.1

HK$295.2

742.3百萬港元

(百萬港元)

成本及費用架構

已出售存貨成本

33.1%

僱員成本

30.7%租金

4.4%

燃料及公用服務

5.6%

其他*

26.2%

截至2021年9月30日止六個月

HK$45.2

HK$35.7

HK$267.7

HK$248.9

HK$211.6

808.7百萬港元

(百萬港元)

HK$188.5

HK$184.1

*「其他」包括：折舊、財務成本及其他開支



業務策略



業務策略

科技創新

市場開拓

多元化
多場景

◼ 加強地域開拓
◼ 以香港為中心，重點發展粵港

澳大灣區及東南亞地區，增加
集團客戶群體（市場總量）

◼ 多元化多場景建設
◼ 提升「亞洲餐飲線」的比例及

強化品牌形象
◼ 打造餐飲多場景服務及全時區

餐飲生態圈，擴闊客戶基礎
◼ 發展線上網購平台，加強營銷

推廣並提供外賣優惠組合吸引
更多顧客

◼ 科技創新賦能
◼ 涉足餐飲「數字智能化」
◼ 持續提高自身的效率及創新能

力並輸出至餐飲行業



競爭優勢

◼ 在香港中式餐飲行業具知名度且備受顧客推崇的餐飲品牌
◼ 超過 29年中式 /粵菜餐飲管理經驗

◼ 多品牌策略與多元化的客戶群體
◼ 品牌涵蓋香港的大眾化及中高端粵式餐飲市場，以及若干中式特色餐飲市場
◼ 迎合不同細分市場及地區顧客的口味及喜好
◼ 拓展其他非中式菜，開拓不同的客戶基礎



競爭優勢

◼ 以精美菜餚及新菜品吸引顧客，拓展客戶群
◼ 嚴謹的採購標準以確保食品安全
◼ 完善品質及加工標準

◼ 資深且敬業樂業的餐飲企業家領導
◼ 團隊擁有亞洲知名酒店餐廳豐富經驗，並且獲獎無數

◼ 高度標準化的營運及高效的管理系統
◼ 設有完善中央廚房及運輸車隊
◼ 系統化選址確保新店成功



問題環節



阡陌投資者關係有限公司

首席財務官

伍鑑津先生

鄧家琪小姐

電話：(852) 3667 7387
電郵：jeffrey@fulum.com.hk

電話：(852) 3159 2901
電郵：casey.tang@stimulus-ir.com


