
股份資料（截至2021年9月30日止）

股份編號 1443.HK

股價 * $0.198港元

市值 * $257.4百萬港元

業績摘要

百萬港元
2021/22 財年
上半年

2020/21 財年
上半年

+ / -

收益 772.6 565.6 +36.6%

期內溢利
／（虧損）

(2.3) (95.9) -

擁有人應佔
溢利／（虧
損）

(2.3) (95.9) -

毛利率 65.4% 66.7% -1.3個百分點

每股基本盈
利／（虧損）

(港仙)

(0.17) (7.38) -

於2021年
9月 30日

於2021年
3月 31日

+ / -

現金及
現金等價物

144 145.1 -0.8%

權益總額 120.2 122 -1.5%

2021/22 財年
上半年

2020/21 財年
上半年

富臨 18 20

陶源 8 8

亞洲餐飲線 57 48

中國大陸 4 4

超市 9 9

總共 96 89

資本開支

2021/22 財年
上半年

2020/21 財年
上半年

百萬港元 25.1 51.3
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餐館/超市數目

公司資料

◼ 超過 29年中式 /粵菜餐飲管理經驗
◼ 目前集團合共營運 9間超市及 87間餐廳，當中 83間位於香港、4間位於內地*

◼ 2021/22 財年上半年顧客人數約 740萬人
◼ 多品牌策略吸引香港不同類型的顧客
◼ 持續尋找收購合併機會，拓展商業模式

餐館經營

◼ 大眾化餐飲 ◼ 中高端定位 ◼ 其他非中菜式特色餐飲
◼ 擴闊客戶基礎

富臨

◼ 大眾品牌
◼ 在香港經營 18 間餐館，中國內地經營 4 間餐館*

◼ 每間店面一般超過10,000 平方呎
◼ 為顧客提供物超所值的優質美食及服務，為親朋好友歡聚提供好去處
◼ 提供婚宴服務及社區宴會服務

陶源

◼ 專注提供中高端粵式菜肴
◼ 在香港經營 8 間陶源酒家 (鮑魚專門店) *

◼ 餐廳面積一般較富臨系列小，但設計和裝修風格豪華，符合有品味的高端
顧客需求

◼ 吸引中高端市場的顧客，衆多招牌菜均採用頂級食材，例如鮑魚、海參、
鮮活海鮮和燕窩等

亞洲餐飲線

◼ 提供特色菜餚，吸引喜歡特色和潮流美食的年輕食客
◼ 在香港經營 57 間餐館*，各樓面面積介乎約2,000平方呎至 5,000 平方呎
◼ 打造全時區餐飲生態圈
◼ 拓展其他非中式菜，例如韓烤、日式和牛、咖啡廳、美食廣場

*於2021年9月30日



競爭優勢

未來戰略及發展計劃

• 適時調整菜式組合及品牌結構、推出具有創新意念及季節性的新菜式

• 提升「亞洲餐飲線」的比例及強化品牌形象，打造全時區餐飲生態圈，擴闊客戶基礎

• 對中港餐飲業市場的中長遠前景充滿信心，會繼續採取審慎樂觀的策略

• 積極物色不同地區的高質素特色餐飲品牌，為顧客帶來嶄新的飲食體驗

• 繼續發展富臨網購平台，加強營銷推廣並提供外賣優惠組合吸引更多顧客

◼ 多品牌策略與多元化的客戶群體
• 品牌涵蓋香港的大眾化及中高端粵式餐飲市場，以及若干中式特色餐飲市場

• 迎合不同細分市場及地區顧客的口味及喜好

• 拓展其他非中式菜，開拓不同的客戶基礎

◼ 在香港中式餐飲行業具知名度且備受顧客推崇的餐飲品牌
• 超過 29年中式 / 粵菜餐飲管理經驗

◼ 資深且敬業樂業的餐飲企業家領導
• 團隊擁有亞洲知名酒店餐廳豐富經驗，並且獲獎無數

◼ 高度標準化的營運及高效的管理系統

• 設有完善中央廚房及運輸車隊

• 系統化選址確保新店成功

◼ 以精美菜餚及新菜品吸引顧客，拓展客戶群

• 嚴謹的採購標準以確保食品安全

• 完善品質及加工標準

伍鑑津先生
首席財務官
電話﹕(852) 3667 7387

電郵﹕jeffrey@fulum.com.hk

鄧家琪小姐
阡陌投資者關係有限公司
電話：(852) 3159 2901

電郵：casey.tang@stimulus-ir.com 

投資者關係聯絡

• 中國市場方面，未來會適時於不同區域開拓新業務，提高市場份額


